
Mehr Power in Marketing und Verkauf.
Kontaktieren Sie uns jetzt:
Phone: +41 41 248 44 44
E-Mail: marketingerfolg@az-direct.ch

Kaufentscheider entdecken

Menschen kaufen von Menschen.
Nicht von Unternehmen.

Menschen treffen die Entscheidungen im Kaufprozess. Deshalb ist es wichtig, dass Ihr 
Angebot gezielt auf dem Schreibtisch des richtigen Kaufentscheiders landet. Genau diese 
Kaufentscheider finden Sie bei der AZ Direct.

Gerade in unserer digitalisierten Welt spielt der persönliche Kontakt eine wesentliche Rolle. 
Zwar sorgen unterschiedlichste Online- und Offline-Kanäle für ein nahtloses Kundenerlebnis, 
trotzdem ist der direkte Austausch mit dem (potenziellen) Kunden der Erfolgsmacher.

In der Firmendatenbank AZ Data World Business finden Sie alle für Sie wichtigen Kaufent-
scheider. 536‘609 Personen lassen sich für Ihre Kundenakquisition selektieren und persönlich 
ansprechen.

AZ Direct AG
Lorzenparkstrasse 10
Postfach 65 
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Personalleiterin
Für die Personalleiterin stehen die Mitarbeitenden im Mit-
telpunkt. Sie trägt die Verantwortung für Personalplanung, 
Recruiting, Onboarding und Mitarbeiterbindung. Oft unter-
steht ihr das Facility Management. Um ihren Job – gerade 
auch im Hinblick auf die Skills für den digitalen Wandel – er-
folgreich zu erledigen, verlässt sie sich auf ihre Erfahrung und 
auf hilfreiche Tools und Apps. 

Sie erreichen: 15‘588 per Post

Geschäftsführer
Der Geschäftsführer hat den Überblick über das ganze 
Unternehmen. Er ist für die Vision, Ziele und Strategie 
zuständig. Darauf richtet er die Organisation und die Prozes-
se aus und sichert damit die Marktposition. Daneben coacht 
er seine Mitarbeitenden. Der Geschäftsführer ist viel unter-
wegs. Das Auto ist wichtig, die elektronischen Gadgets sind 
funktional und hochwertig.

Sie erreichen: 458‘345 per Post

IT-Leiter
Der IT-Leiter verantwortet die IT-Services, -Architektur und 
-Sicherheit. Die digitale Transformation beschäftigt ihn rund 
um die Uhr. Oftmals laufen parallel mehrere Projekte mit 
hohen Anforderungen und hoher Priorität. Egal, ob es um 
Entwicklungen in Bezug auf Hardware, Software, Tools, Skills 
oder elektronische Gadgets geht, er ist immer up-to-date. 

Sie erreichen: 13‘334 per Post

Finanzleiter
Der Finanzleiter hat einen tiefen Einblick in die Unter-
nehmung. Er wacht über Einnahmen und Ausgaben und 
stellt damit die Weichen für Investitionen – z.B. in den 
Ausbau der IT oder der Firmenflotte. Ihn bewegen The-
men wie Analysen, Kennzahlen, Reportings und Risi-
koabsicherung. Deshalb ist er offen für Dienstleistun-
gen und Tools, die ihn in diesen Bereichen entlasten. 

Sie erreichen: 20‘768 per Post

An welchen Kaufentscheider richten Sie Ihr Angebot?



Verkaufsleiter
Der Verkaufsleiter beherrscht das 1x1 des Verkaufens 
aus dem Effeff. Sein Wissen gibt er als Coach seinen Mit-
arbeitenden weiter. Ständig beobachtet er den Markt 
und die Mitbewerber, immer darauf bedacht, Verkaufs-
prozesse effizienter und effektiver zu gestalten. Lösun-
gen, die ihm diese Aufgaben erleichtern, schafft er gerne 
an. Er ist viel unterwegs und liebt Convenience im Auto. 

Sie erreichen: 11‘883 per Post

Marketingleiter
Der Marketingleiter kümmert sich um den Dialog mit den 
Stakeholdern. Er treibt die Verschmelzung von Online und 
Offline zu einem No-Line-Kundenerlebnis voran. Das Sam-
meln und Auswerten von Daten ist für ihn wichtig. Dazu 
braucht er ein leistungsfähiges CRM-Tool. Er arbeitet mit 
unterschiedlichen Agenturen zusammen, u.a. für Werbung, 
SEO, Events oder Werbegeschenke.

Sie erreichen: 13‘096 per Post

Einkaufsleiterin
Die Einkaufsleiterin bewegen die Themen E-Procurement 
und Green-Procurement. Die Waren elektronisch, nachhal-
tig und umweltverträglich zu beschaffen, gewinnt für sie an 
Wichtigkeit. Für Dienstleistungen und Produkte in diesen Be-
reichen ist sie deshalb offen. Zudem kümmert sie sich um 
die Qualitätssicherung, die Lagerhaltung und die Auswahl 
der Spediteure. 

Sie erreichen: 3‘595 per Post

Klappe und ... Action! Die AZ Life Stages

Potenziale im Detail

An welchen Kaufentscheider richten Sie Ihr Angebot?

Die AZ Data World Business liefert Ihnen aktuelle und qualifizierte Firmenadressen mit allen für Sie wichtigen Kaufent-
scheidern. Welche Kaufentscheider Sie auch immer ansprechen wollen – wir haben sie!



D-CH F-CH I-CH Total

Kaufentscheider

Geschäftsführer 322‘211 112‘540 23‘594 458‘345

IT-Leiter 11‘972 1‘225 137 13‘334

Finanzleiter 14‘324 6‘038 406 20‘768

Personalleiter 9‘928 5‘442 218 15‘588

Verkaufsleiter 9‘321 2‘216 346 11‘883

Marketingleiter 10‘009 2‘781 306 13‘096

Einkaufsleiter 2‘907 614 75 3‘701

380‘672 130‘856 25‘081 536‘609

Kaufentscheider: Landen Sie auf dem richtigen Schreibtisch!

Kommunikation auf dem Postweg

So definieren Sie Ihr Zielpublikum exakt.

Anhand vieler Merkmale wie Branche, Anzahl Beschäftigte usw. verfeinern Sie Ihre 
Selektion weiter auf Firmenebene. Beides geht schnell und einfach im AZ Online Shop: 
https://shop.az-direct.ch/

Denken Sie dran:
Menschen kaufen von Menschen.

Interessiert? Nehmen Sie Kontakt auf – wir beraten Sie gerne:
041 248 44 44 oder tgm@az-direct.ch
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